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The following reports are not included in this filing but will be included in future reports: 

 Utilization Factor Report

 Uptime Report
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Administrative and Education Costs 

The administrative costs associated with the Local Charging Incentive Program include development of the 

application portal and workflow management system developed by Applied Energy Group (AEG).  The education 

costs include the Auto Show and Watt Time Pilot program.  We partnered with Reach Strategies to implement a 

marketing plan to educate customers and bring awareness to the Local Charging Incentive Program. The cost to‐

date through August 2022 for total administrative and educational costs is approximately $586,044 and includes 

the following costs:  

 AEG administrative costs $234,262

 Reach Strategies marketing costs $320,126

 Marketing Collateral $1,596

 EV Registration Data $7,850

 Contractor Support Role for Portal Management $11,340

 Watt Time Pilot $10,870

Education and Outreach Activities 

We're actively raising awareness of the Local Charging Incentive Program with education and outreach efforts.  
Currently, our marketing activities include the following: 

 2022 Auto Show

 In Person Community Events (Ford Show, STL Zoo)

 Virtual Community Events – EV 101:  An Introduction to Electric Vehicles

 Virtual Community Events – EV 201:  Finding the EV for You

 Charge Ahead Orientation webinars; offered twice a month

 Electric Vehicle Partners (EVP) Network – monthly training sessions offered to EVPs

 Outreach to municipalities, business, and professional associations

 Outreach through Key and Regional Account executives

 Direct email and social media marketing to large and mid‐size business customers

 Traditional and earned media (TV, print publications, radio) and social media (Twitter, Facebook, etc.)
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Direct Revenues from Local Charging Stations (see workbook for calculations) 

There have been no Local Charging Incentive Program projects with a dedicated meter.  Based on the 413 

installed charging ports (at 128 locations) through 8‐31‐22, Ameren Missouri estimates a total annual direct 

load/revenue of $291,170 to $389,834 and a total annual direct energy consumed of approximately 4,409,886 

kWh. 

Please refer to included work papers for information by location.  Please note that the variability relates to an 

estimate of billing demand.  The high end of the range assumes that, for all customers on rates which include a 

demand charge, the charging demand coincided with customer billing demand in all months.  The low end of the 

range assumes that the charging demand never coincided with the customer billing demand in any month. 

Indirect Revenues (see workbook for calculations) 
Ameren Missouri receives a snapshot of Missouri registrations from IHS MarkIT on a quarterly basis, 
approximately seven weeks after the end of the calendar quarter.  This report includes baseline and current data 
through Q2‐2022 that reflects numbers for Ameren Missouri territory.  See Power BI visual depiction shown at 
end of this report. 

Attachment, "AMO Charge Ahead – Revenue Workbook 8‐31‐22," to this report, contains the EV counts by 
county and type of EV.  Note these counts have been proportioned for the percentage of households served by 
Ameren Missouri in each county. 

Ameren Missouri estimates indirect energy load of 44,891,840 kWh and indirect revenue in a range of 

$3,771,508 to $3,993,719. The variability in revenue range relates to a variable estimate of where charging is 

occurring (Multifamily, Workplace, or Public).   
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EV Registration Data as Power BI Visuals (includes snapshot as of 8/12/22) 




